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Sebastian Zeilinger, Michael Wölflein



 Welche Übergabemöglichkeiten gibt es in Standardfolgesysteme? 
(ERP, SAP, CRM, DAS, DMS)

 Ist KTA vergleichbar mit anderen BPM-Plattformen?

 Können nach wie vor Export Connectoren aus Kofax Capture 
verwendet werden?

 Können auch individuelle Export Connectoren implementiert werden?

 Sind Programmierkenntnisse für KTA notwendig?

 Wie sind die Skalierungsmöglichkeiten von KTA?

Kofax TotalAgility
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 Ist KTA enterprisefähig?

 Kann KTA in andere/bestehende Systeme integriert werden?

 Ist es sinnvoll KC/KT restlos durch KTA zu ersetzt und wie sehen die 
(Lizenz-)Kosten dafür aus?

 Was bedeutet der no-coding-Ansatz?

 Unterstützt KTA Cloud?

 Wird KTA als SaaS angeboten?

 Müssen lokale Komponenten installiert werden?

Kofax TotalAgility
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 Sollen wir weiterhin wiederkehrende Aufgaben manuell durchführen 
lassen, obwohl wir damit Wettbewerbsnachteile riskieren?

 Sollten wir überhaupt in die Weiterentwicklung oder Ersetzung 
bestehender Systems investieren, die vielleicht nicht in der Lage sind 
mit den Anforderungen des Unternehmens zu wachsen?

 Sollten wir wiederkehrende Aufgaben an eine weniger 
kostenintensive (aber potenziell fehleranfälligere) Arbeitskraft 
auslagern?

 Welche Kenntnisse benötige ich für die Implementierung?

Kofax Kapow
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 Wann lohnt sich der Einsatz von RPA?

 Wie sind die Skalierungsmöglichkeiten von Kapow?

 Ist Kapow enterprisefähig?

 Wie viel Zeit benötigt man für die Umsetzung eines Robots?

 Was bedeutet der no-coding-Ansatz?

 Unterstützt Kapow Cloud?

 Wie flexibel ist das Lizenzmodell?

 Wie muss die Architektur für Kapow aufgebaut werden?

 Müssen lokale Komponenten installiert werden?

Kofax Kapow
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Noch mehr Fragen?
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Vielen Dank für´s Zuhören und Diskutieren!


